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Anderung vorbehalten

P = Modul-Prifung um 08.00 Uhr => Unterricht ab 10.00 Uhr
P* = Modul-Prifung um 10.00 Uhr => Unterricht ab 12.00 Uhr

Unterrichtszeiten: 08:00 - 12:00 Uhr / 13:00 - 16:20 Uhr



