
Modulplan

Jahreskurs 2024/2025

1 Verkaufspsychologie / Persönlichkeitsbildung (VM) P

Thomas Aebi (NM)

7 Verkaufsbezogene Produktekenntnisse (VM) P

Beat Künzi (NM)

8 Marketingpraxis und Automobilmarkt (VM) P

Giovanni Gatto (NM)

2 Verkaufsmethodik / Verkaufskommunikation (VM) P

Thomas Aebi (NM)

5 Rechnungswesen (VM)

André Frey (NM)

7 14 21 28 4 11 18 25 2 9 16 23 30 6 13 20 27 4 11 18 25 1 8 15 22 29 5 12 19 26 5 12 19 26

 

5 Rechnungswesen (VM) P

André Frey (NM)

3 Administration und Informatik (VM) P

Simon Eberhard (NM)

4 Arbeits-&Betriebsorganisation / Occasionshandel (VM) G G G G D D P

Giovanni Gatto / Jürg Dällenbach (NM) G G G G D D

6 Recht und Versicherungen (VM) PG PG M M M P

Markus Meuwly / Peter Grossniklaus (NM) PG PG M M M

2 Verkaufsmethodik / Verkaufskommunikation (VM)

Thomas Aebi (NM)

2 9 16 23 30 7 14 21 28 4 11 18 25 2 9 16 23 30 6 13 20 27 3 10 17 24 1 8 15 22 29 5 12 19 26 6 10 17 24 31

P =  Modul-Prüfung um 08.00 Uhr => Unterricht ab 10.00 Uhr 02.02.2024/err

P* = Modul-Prüfung um 10.00 Uhr => Unterricht ab 12.00 Uhr Änderung vorbehalten

Unterrichtszeiten: 08:00 - 12:00 Uhr / 13:00 - 16:20 Uhr
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